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¢Qué pasaria si cada familia en México

SALARIO |
pudiera acceder desde su celular a salud, B
proteccion y bienestar desde $58 al mes?

Hoy Uniciti lo hace posible.

Deck Inversion Privada de Capital ® Uniciti
Junio 2026




EL PROBLEMA W .« epe
,-_,., i unicili

44 5 m|||ones de  personas NEG1 204 — oty Sics Wi
viven sm proteccmn,

salud ni asistencias. 54% 46%

Millones de familias mexicanas quedaron

fuera del sistema que si protege a otros. Economia Economia
informal formal
o “ V§s INEGI-EN OE
o De las familias no Padecen de algun nivel
3 1 o llegan a fin de mes ’ 5 % de estrés laboral

ENSAFI 2023 IMSS 2023

Rotacién promedio Costo promedio de

o en México, entre las reemplazar a un La mayoria de las familias
o mas altas de LATAM colaborador . Biile

ya no reciben beneficios laborales.

AMEDIRH 2024 SHRM / AMEDIRH Esto deja a millones de personas fuera
de cualquier proteccion.
Llevar protiec f:d’;r‘.‘v Salua ‘;, pienestal

Para esto existe Uniciti

directamente al bolsillo de las familias mexicanas.




. uniciti

B EN
B

D PERSONAS REALES.

Uniciti esta ahi cuando mas lo necesitas,
sin que tengas que pagar ni gastar un solo peso.

©) ) LUGARES REALES.

Para ti y para
toda tu familia.

‘ AHORROS REALES.

Alberto

Patriotismo, Ciudad de México

Q) HISTORIAS REALES.
AHORRO INMEDIATO
$1,500

Una llanta RunFlat ponchada.
La graa lo recogié y entregé el coche.

2 MESES
de Uniciti Max

recuperados en una sola operacién.

Mariano

Tijuana, Baja California Norte

AHORRO INMEDIATO

$2,000+

Su esposa enfermé.
El médico la visité en su casa
esa misma noche y solucioné el problema.

3 MESES
de Uniciti Max

recuperados en una sola operacién.

José

Toluca, Estado de México

AHORRO INMEDIATO

$25,000+

Ahorro en todo el servicio funerario
desde recoger el cuerpo hasta la cremacién.

3 ANOS
de Uniciti Max

recuperados en una sola operacién.

Guadalupe

San Jerénimo, Ciudad de México

AHORRO INMEDIATO

$500+

15% de descuento

en una comida para 15 personas
en su casa.

7 MESES
® de Uniciti Max

recuperados en una sola operacién.

Uniciti Max ¢° -
por solo
pesos al mes
Menos de lo que cuesta una bolsa familiar de papas.

El ahorro de una sola operacién puede representar
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Por esto existe Uniciti
Llevar salud, proteccidon y bienestar

N ueSt ra directamente al bolsillo de todas

las familias que viven en las

o e 7
M I S I O n ciudades de México.

D Con una sola llamada y

Membro. Lo nuevo Mis com...

Reporte ciudodono

] * Manuel Mortinez » &

a un precio tan bajo 1 8.
que cualquier familia pueda pagarlo. :

Para lograrlo, construimos

i S & o

Soluciones El precio mas bajo Proteccién Aliados estratégicos Versatilidad
inmediatas del mercado integral en B2B, B2B2C
T - y B2C directo Pl
Una app + una llamada Desde $58almes para 7 ecosistemas de proteccion Trabajamos con empresas, Modelo White Label B2B
= soluciones inmediatas. proteger a toda la familia. en una sola plataforma, gobiernos y aliados para para crecer mas rapido
simple y poderosa. llegar a mas familias. y llegar mas lejos.
>l':i.'
o P oye s LHP e H=H H
g% Para construir un México donde todas las familias tengan protecciéon 0.3 uniciti
i



¢Por qué ahora?

Dos de los trends mas poderosos del siglo en una sola propuesta para la familia mexicana.

& ©® @

La tecnologia en el bolsillo La gratificacion
e Grda Seguros Médico o -
st \ ‘ instantanea

[+
i uniciti ¢ \o-9)

Hola, Mariana Q Ambulancia Q‘ / Dentista \ ‘ ‘ Una pantalla en un dia

La gratificacion instantanea en tu casa.

tendencia —

X ‘ no es una

[ Al

Taxi en minutos
sin salir de casa.

|/

Puedes equivocarte
es la nueva normalidad.

en muchas cosas en
los negocios y ain

Beneficios para ti asi ganar,siempre Asistoncias Descuentos No se trata solo de velocidad;: ; )
St que estés del lado / se trata de cumplir con las \==/ E.I sup.er en 30 minutos
& del trend correcto. B @ copeciies s personas 5o sin salir de casa.
soswon vt El trend més == \ de una experiencia mejor,
mas rpida y mds conveniente

©
8 o % importante de hoy Adelanto N Asistencia odo lo que ha g ; i i
"Gl Pl s es s tecrologia.” dé némina (R @ para el hogar ent que hacen. Comida en 30 minutos
VA T sin salir de casa.

- |  — Brad Jacobs '
Salud
\ 7

Asistencia
funeraria
Estoy mas, al alcance de todas las familias en México La gente quiere respuestas inmediatas a sus necesidades.
de mexicanos ya de mexicanos hoy viven ——
‘ g 94 ~ 66 tienen smartphone | gg% 44 ° 5 sin asistencias, sin beneficios ' sl e o
i =]
~ y lo usan todos los . y sin respaldo para su i
* millones dias enstibokilo: millones ra toda la familia.
: I : e - - $58 PRO
Llevamos a los bolsillos de las familias mexicanas beneficios esenciales é@ i

NS < BRI 2072 por menos del 1% del salario minimo mensual. * ARPU promedio 563.58.



S 7 ecosistemas integrados en una sola app.
’.-'u X Respaldados por aliados estratégicos lideres en México.

p

7. Reportes, )escuentos ilimitados
Conectividad y Ahorra en miles de negocios
: con beneficios exclusivos. %
Monitoreo 2. Servicios de salud

Cero Deducible

Proteccion real para ti
y tu familia.

Informacién y comunidad
que te mantienen
siempre informado.

3. Asistencias
Cero Deducible
Apoyo inmediato
cuando mas lo
necesitas.

6. Servicios

Financieros @

Soluciones que impulsan
tu bienestar financiero.

4. Consultas
ilimitadas

Atencién médica y legal
24/7 para toda la familia.

5. Seguridad
Familiar SOS

Asistencia de emergencia
al alcance de un botén.

sekura> | /A | finsus ?

ALIADOS

2 Lider en seguros, i i i i ‘ SOFIPO lider en ahorro, " ;
ESTRATEGICOS . . g ) Lider en as:s.tenma fl{n.erana | . o RIOL, . nacional de
asistencias y gestion de riesgos. empresarial en México. inversion y crédito digital. promociones y descuentos.
I
( @ sekuramx ) ( & anemex.com.mx) ? @ finsus.mx @ ofertaspin.com

No estamos construyendo desde cero. Estamos resolviendo problemas y ofreciendo
servicios reales en una sola app para millones de familias mexicanas.



TRACCION i l.‘. .
Salimos al mercado hace menos de 90 dias ¢'_:¢~ uniciki
y ya estamos

Clientes activos, pipeline comercial y crecimiento organico ya en marcha.

Crecimie'nto f'nensual
3,500+ | de usuarios titulares +80% @

Usuarios directos crecimiento
Tl | s 18+ 150,000+ 2.11x

Mar - Abr: +8¢

Abr - May: +81% Prospectos Usuarios Multiplicador
OO Activosoen activos potenciales esperado
an onboarding 2 meses En implementacion En pipeline Estudio actuarial
2026 consecutivos y o contratacién comercial del programa

Amigos y Referidos

Uniciti ya sirve a colaboradores trabajando en las siguientes organizaciones

TOYOTA GEP MCOR | gse IMCO' %4 El Surtidor AT

Baja California Y Servicios Indusiriaies Expeciosiados LAW & TAX
Guadalajara

Prospectos activos Usuarios potenciales Multiplicador esperado 2.11x
Por confidencialidad comercial, 00 El detalle del pipeline comercial El Estudio Actuarial del Programa
el detalle de los prospectos activos CZD y volumen estimado de usuarios Amigos y Referidos se entrega
puede compartirse bajo NDA con potenciales puede compartirse junto con el deck de inversién.
inversionistas interesados. bajo NDA.

Marcas propiedad de sus respectivos titulares. Uso ilustrativo; no implica patrocinio nirelacion comercial directa con Uniciti.



Cada peso que paga el cliente se convierte en ~50% de margen bruto
y 47% de contribucion por usuario.

=
@ Sekura Fin + Anemex -$15.01
Alianzas estratégicas (23.6%)
=
ARPU Comisiones AC -$16.00
(Average Revenue Comisiones de venta 25.2%)
per User) =,

4l
= REINVERSION EN

$63.58

MXN

$32.57

/e

X

y tech ops

100%

Ingreso mensual

O

de cada peso se
convierte en utilidad bruta

Cada nuevo usuario deja $30.00 MXN de contribucién mensual desde el dia uno.
Economias de escala que impulsan mayor rentabilidad.

CRECIMIENTO Y CCC
Sorteos, retencion

Nota: Unit economics referenciales basados en el modelo financiero a 62 meses (moyo 2026).
Cifras sujetas aactualizacion con datos de ejecucion real. No constituyen proyeccion garantizada.

G

Margen Bruto

TOTAL COGS 51 2 O/
° (o]
-$31 °01 Excelente eficiencia
(48.8%) operativa
Costos variables
por usuario
Margen de

Contribucién

47.2%

De cada peso queda

@

$2.57

(8.04%) Contribucién

por Usuario

$30.00

MXN
(47.1%)

de cada peso se convierte
en contribucién

casi la mitad

Contribucién por
Usuario / Mes

$30.00

Valor que impulsa
el crecimiento

S

Punto de Resiliencia=15K Usuarios

."‘

COGS E Reinversién en G OpEx /
Revenue A Utilidad Bruta Contribucién

(Total) ry crecimiento y CCC O {3 (estructura  —> EBITDA
(A::U)a - @ . ool ss2s7 — g9 o = [ A 63000 . anll
RS (48.8%) Ak (4.04%) (47.1%) $10.00 (15.7%) $20.00 (31.4%)

0 Cifras en MXN. Datos al dia de hoy. Notas: COGS incluye Sekura Fin + Anemex ($15.01) y Comisiones AC ($16.00).

| Reinversién en crecimiento y CCC incluye sorteos, retencion y tech ops.



EL MERCADO

44.5 Millones de personas sin proteccion
Cuatro motores para llegar a ellas.

El mercado existe. La infraestructura ya existe. La distribuciéon también.
NUESTROS 4 MOTORES DE DISTRIBUCION

94.66 Millones

de mexicanos tienen un Smartphone
y los usan todos los dias

* INEGI- END UTIH 2024

130M

Poblacién de México

44.5M

Personas sin proteccion,
salud ni asistencias

1.5M

Nuestro objetivo a 5 afios

3.37%

Empresas
B2B Directo

Sindicatos
y Gobiernos

B2B2C Institucional

@ .aﬁ Empresas — Clientes
B2B2C Cross Selling

Las empresas regalan 1-3 meses
de Uniciti a sus clientes con
el branding de la empresa.

v B ®

Reduce rotacién
y ausentismo.

Un acuerdo =
miles de familias protegidas.

Beneficio integral para
colaboradores y sus familias.

App personalizada con el
branding del sindicato

el Amigos y
E®Y Familiares
B2C Viral

Atacamos la economia informal
y a las personas retiradas
o fuera del mercado laboral.

© municipio. A - y
@ Lleva el branding Fidelizacion Crlf_ss Comur:;caaon El cliente 8
selling continua recupera parte O\ ioli
del mercado objetivo @ Lleva el branding de'la empresa. de su gasto con Ko/ Mgltlpl|cador 2.11x
de la organizacién. r(?w @ @ @ [ emRee. descuentos validado actuarialmente
Bienestar Salud Proteccién de la empresa.
o l." « ege
o> -
¥ ¢ uniciki . N
W 44.5 millones de personas | i mercado Objetivo a largo plazo

Distribucion in

cional + viralidad organica: La combinacién que permite escalar sin depender de un solo canal de adquisicién.




Un Mercado Fragmentado - Una Propuesta Integrada

Analizamos el ecosistema actual para identificar qué servicios existen,
qué segmentos se atienden y qué espacios permanecen insuficientemente cubiertos.

¢Qué dejé fuera el mercado?

¢Qué ofrecen hoy los principales jugadores del mercado?

CATEGORIA minu cobee monto OPEN TOTEM ) INTEGRADA FAMILIAR
by Pluxee SALUD o La mayoria de las soluciones estan disefiadas
BENEFICIOS para el colaborador individual. Millones de
@ LABORALES . . . - — familias quedan fuera de una proteccion integral.
@ SALUD [ D) — — ® ]
=0 EMPRESAS SIN ESTRUCTURAS SOFISTICADAS (PyMEs)
oo
oo Muchas PyMEs no implementan programas
—— a— oo
df) s O O . E [ E complejos de RH ni beneficios premium por costos,
0 DESCUENTOS / ° ° B D 0 operacion o falta de integracién tecnolégica.
MARKETPLACE
ﬁ COBERTURA o - N P 0 INTEGRACION DE MULTIPLES SERVICIOS
FAMILIAR @ Los jugadores actuales resuelven partes del problema,
no la necesidad completa. El usuario termina
@ slilrft:(l:?éggs ® ‘) €] — O navegando multiples plataformas y proveedores.
o - = - ®

FUNERARIA

ﬁ PROTECCION HUMANO
(humano y mascota)  MASCOTA

\J

Sindicatos, gobiernos, autoempleados y economia
informal no son atendidos por las soluciones
tradicionales del mercado.

1.8x 2.0x 1.5x 2.4x 1.9x

(UNICITI = 1.0x)

@ Uniciti MAX: todos los servicios funerarios,
. Oferta principal O Oferta parcial — No relevante Nota: Comparativos elaborados a partir de listas sin limite de eventos.
Claramente ofrecido como parte Disponible de forma limitada, No visible en su propuesta de precios pablicas de cada competidor a mayo ) = ) = o
central de su propuesta. indirecta o depende del plan. 0 no forma parte del core. 2026. Cifras referenciales sujetas a cambios. *Costo Relativo Familiar normalizado a cobertura familiar (Uniciti = 1.0x).
No constituye declaracion comparativa oficial. Los competidores suelen cobrar POR PERSONA,; Uniciti cubre a toda

la familia en un solo pago.

UNICITI integra més servicios, para toda la familia, @ @o_}\,q@ (Q(C%%

dentro de una sola membresia y al menor costo del mercado. BOEcH oD EAMILIAR SROTEGCION GOMUNTARIA




'}":j uniciti Ecosistema8> Uniciti Local < Roadmap Inicia Septiembre 12 2026

Disefiado desde un inicio para conectar familias, comunidades y negocios locales, en 4 Fases permanentes

FASE 1 FASE 2 FASE 3 FASE 4
1° SEPTIEMBRE 2026 500K USUARIOS 1M USUARIOS 1.25M USUARIOS

La Comunidad
L3 uniciti recomienda los
negocios que usan
Losinvitamos a
sumarse sin costo %
Alimentamos mapas

l.|l de calor. Mas info y
mejores decisiones

i

|

RED UNICHT! REC(I;II:/IOPGERNI;ZASA u?vEl ar
RECOMIENDA TU NEGOCIO Las PyMEs pueden contactar usuarios RESERVA UNIs
FAVORITO de sus comunidades a través de un ] Se liberan UNIS para generar:
= ~ o~ dashboard de comunicacién (regulada). Constn.urr_mos 5 e g [ @
<W> @) [\%> @}/> @ mu|t|p||car bene"f|c|os y DESCUENTOS RECOMPENSAS
DENTISTAS  TALLERES  PELUQUERIAS GIMNASIOS  RESTAURANTES 2 G} @ el ° BENEFICIOS 0 PARTICIPACION

= ~\ ZONA CODIGO POSTAL PREFERENCIAS ) COMUNITARIA
(‘D @ @/ Y MUCHOS MAS RS @ GAMIFICACION
e { icatnss saidcss $249 mxn/MEes $1.20 "%

'

Millones de familias necesitan mejores beneficios 22 4 ." unicifi Millones de MIPyMEs necesitan mas clientes 'é.l-"}




Go to Market

Cdémo alcanzaremos nuestros objetivos de ventas

¢POR QUE ESTE NUMERO ES SUFICIENTE?

AC = Asociados Comerciales
NUESTRO BOARD CASE NUESTRO MOTOR DE CRECIMIENTO: 25 AC CLAVE —o Incorporacién escalonada

% Los 25 AC no entran al mismo tiempo. >
1 o 5

Entrada progresiva durante los 3 primeros meses.
i R
; !
Churn decreciente modelado 43% _y 25%
° -— 8 + 1 5 + 2 Conforme madura el ecosistema. Afio 1 Afio 5
millones
-
de usuarios

AC CLAVE AC AC de Red AC Digitales
al mes 62 000
o

Institucionales .
Metas por AC a t delad

Metas mensuales y anuales conservadoras >

: por tipo de AC y etapa.
15%

del crecimiento

40%

del crecimiento

45%

del crecimiento

Supuestos conservadores

@ @ Ramp-up, churn, conversién y productividad >

modelados con escenarios prudentes.

Una estructura pequenia,
especializada y modelada

para cubrir prudentemente Convenios masivos Expansién territorial Captacién escalable
aliboard case 1 convenio = Venta persona digitalmente
& miles de usuarios a persona Cobertura suficiente
Sindicatos, municipios, Relaciones de largo Afiliados, influencers El delo cubre prud los >
grandes empresas. plazo. y adquisicién masiva. 1.5 millones de usuarios al mes 62.
CONSEJO COMERCIAL Y DE CRECIMIENTO (CCC) v Sesiona I [( o pr ial). RAMP-UP CONSERVADOR
iali ic Relati i v Sumisién es llevarnos al Board Case: 1.5 millones. dhictividad iniviclual maclel
CCC viaden on Public Yentisy Cuines. ks o Nadie entra produciendo al 100%.
oQo v Objetivo: verificar, asegs y fiar a los AC de Uniciti v Compensacién por cada nuevo usuario en la plataforma. 25% N 50% N 75% > Q El modélo conalders tna cusva
para que crezcan y alcancen sus metas. v Suinterés esté alineado: mds usuarios, més crecimiento, :/ 2 de ramp-up realista.
v Mas activo que el Consejo de Administracion. mas AC alcanzando sus metas. Mes 1 Mes 2 Mes 3
EL MODELO CUBRE PRUDENTEMENTE TRAYECTORIA DE USUARIOS ACUMULADOS (MODELO CONSERVADOR)

Ci id
1 ° 5 M I LLO N ES suc:‘::::)sz:::ervadores 1,501,893

. 1,066,865
DE USUARIOS AL MES 62 y validado - S 739,240
Construido con supuestos conservadores matematicamente. 2

y validado r

mente. Mes 12 Mes 24 Mes 36 Mes 48 Mes 62



Go to Market o

Disefiamos la estructura para construir w

Un sistema disefiado para construir patrimonio, generar libertad financiera y crecer sin limites.

e——— TODO ENTRA POR CODIGO. TODO QUEDA LIGADO AL AC. — e—— ;POR QUE LOS MEJORES AC SE QUEDAN? ——

Una carrera
patrimonial, 0O 00 000

Ingreso recurrente
4
............. :
fa) D TT@

més alla’ de m LR mientras el usuario
una comision. Usuario Familiares Referidos Empresa /

directo A » Convenio
RS 4 i 4

permanezca activo.

Dashboard patrimonial

: ?EE‘ CO DIGO , /,'P Visibilidad total de
y retener a los mejores Mreeenenees El‘!‘:‘ﬁ DEL AC [ = usuarios, ingresos,

Asociados Comerciales : comisiones y valor
(TRAZABILIDAD UNICA)

Disefiada para atraer, proteger

de México. de cartera en tiempo real.

Cada relacién comercial Convenios compartidos

Mientras el usuario

1 USUARIO
©

queda ligada al cédigo del AC,
asegurando trazabilidad total COMISIONES permanezca activo, Los AC institucionales y
Ss t — RECURRENTES el AC cobra. de red comparten alcance
Yy comisiones recurrentes POTENCIALES S > 5 =
5 3 — O bajo institucionalidad
mientras el usuario Si deja de pagar,

Cada usuario titular genera, en promedio, 2.1 flujos de comisién, \A y contrato.

permanezca activo. ik mision rece.
basado en el Estudio Actuarial de Referidos U niciti, abril 2026 B Scomisicn desaparace

. 000 00 000 ]
NO CONSTRUYEN UNA COMISION. (rer + fa Cgp + ﬂﬁﬂ

C O N ST R U Y E N U N PAT R I M O N I O. Usuarios Familiares Referidos Convenios

Todos ligados al cédigo del AC. Generar valor hoy, mafana y para siempre.

Cartera heredable

Transferible a su familia
y genera ingresos de
largo plazo.

Programa de estimulos
Fondo permanente

de incentivos disefiado
para reconocer y
potenciar a los mejores AC.

Institucionalidad total

Trazabilidad, transparencia
y reglas claras que
generan confianza y
sostenibilidad.

cODIGO
DEL AC



EL EQUIPO X% unicili

90 anos de experiencia combinada

Cuatro empresarios comprometidos firmemente con cumplir la mision de Uniciti y llevar a todas las familias mexicanas
seguridad, proteccion y los mejores beneficios al mejor precio posible.

2D

k3
= -,
. © v
(8 l‘
Armando Hubard Alberto Hurtado Mariano Pasqualini Jesus Alvarado
v ; DesITENG c{e Tfa]ento y Desarrollo de Operacion Desarrollo de Tecnologia
Desarrollo Comercial Capacitacion
+30 anos +25 anos +20 afos +15 ainos
en desarrollo de negocios, formando equipos de ventas en operaciéon, RRHH y en tecnologia aplicada a
estrategia comercial y atencion a clientes y usuarios administracion de equipos negocios digitales
y ventas

Diferentes trayectorias, un mismo compromiso:

crear valor real y duradero para nuestros inversionistas y nuestros clientes.




INVERSION

Una Inversion $33000

de alto impacto y gran rendimiento

0.25%

MXN por paquete participacién accionaria
Participacion institucional Acciones de la Sociedad
en el crecimiento de Uniciti. Derechos patrimoniales completos.
% + $31 millones MXN Flstaforma; iecnologle; proccto; 1 paquete de inversién = 0.25% de laSociedad
acuerdos comerciales y estructura

YA INVERTI DOS operativa ya construidos.

L oricy  Simwlodor de lovers

@ Modelo financiero a 62 meses disponible para validacién.

Herramientas de decisién

¢ Qué recibe el inversionista? Haz tu propio stress test
= -
I = F
@ @ O anll
Consejo de Reportes Newsletters ™ Dividondos | Reambalsos | Sensibiidad

Administracién anuales trimestrales

Alineacién y decisiones Informacién clara, Actualizaciones clave

Ir al simulador

estratégicas. transparente y oportuna. del negocio y métricas.

0 ¢Qué incluye el MOIC? Incluye capital recuperado, rendimientos distribuidos
y valor proyectado de la participacion accionaria al afio 5.

Uso de' ‘ Capital de trabajo 55% y ™\ Crecimiento comercial 20% < : \ Reserva accionaria 25%
Liquidez para operar \ | Aceleracion de adquisicién, \ | Fortalecimiento patrimonial

ca p Ital ; : y ejecutar el plan. ‘ = ventas y posicionamiento. o para el largo plazo.



https://uniciti-simulador.netlify.app/
https://uniciti-inversion.netlify.app/simulador
https://uniciti-inversion.netlify.app/simulador

Board case:
1.5 M Usuarios en 62 meses

Proyeccion construida bajo supuestos conservadores

MOIC proyectado Break-even Inicio reembolso Margen bruto

a 62 meses operativo de capital sobre ARPU
Incluye valor de Acciones (EBITDA>0) proyectado

y validada mediante simulador financiero.

Si nos va bien, todos ganamos.

EQUITY /

USUARIOS Mé2 MULTIPLICADOR RESULTADO

PAQUETE (QUE ES EQUITY RATCHET?
/;i EQUITY RATCHET — Board Case
/' PERFORMANCE-BASED > 1.5M > 0.25% cumplido Es un mecanismo de proteccién que

ajusta tu participacion accionaria de

Si el crecimiento es menor al Board Case, &J] 1.3M - 1.49M > 0.30% 1.2x Ajuste leve forma automatica si el d?sempeﬁo

tu participacién accionaria aumenta real no alcanza el escenario esperado
automaticamente para proteger tu A 3 . (usuarios en el mes 62).

retorno esperado. al) 1IM-1.29M > 0.35% 1.4x Ajuste moderado

Hasta 42X MOIC proyectado en el @ 0.9M - 1.09M > 0.40% 1.6x Ajuste relevante Tu downside se protege.

escenario Board Case — 1.5M usuarios. Escenaiio
Proyeccion ilustrativa basada en Board Case
supuestos del modelo financiero a 62 @ 0.7M - 0.89M > 0.45% 1.8x Ajuste alto

meses; no constituye garantia de 00 M~ T eeeT +

retorno. Resultados reales pueden ser Protecdler: | | || & Desemperio menor
diferentes. @ <0.7M > 0.50% 2.0x diling = Mayor participacién




s Disefiamos un estructura Operativa y Financiera
K3 |

EQUITY RATCHET
ey Sencilla, Inteligente y Resiliente :

o e 8 o " . 2 Si el desempefio es menor al Board Case
Disefiada para crecer, consolidarse y generar rendimientos incluso bajo escenarios severamente estresados.

Aun si Uniciti solo consigue durante 62 meses
y los alcanza hasta el o hasta el : PY x MOIC

sin poder crecer por arriba de esa cifra,

considerando cash recibido +
el modelo sigue generando valor: Cash + Valor accionario + Rendimientos

valor de participacion accionaria

100K usuARIOS | MES 12 100K usuARIOs | MES 18

4.99x 5.05x 6.55x 6.49x

Worst Case MOIC MOICTOTAL MOIC TOTAL

ESCENARIO

75K USUARIOS | MES 18 MAS ESTRESADO 75K USUARIOS | MES 12

MOICTOTAL
® | @ ® g @ ® Q| B ® 8| @
CASH VALOR DE CAPITAL EQUITY HORIZONTE CASH VALOR DE CAPITAL EQUITY  HORIZONTE CASH VALOR DE CAPITAL EQUITY | HORIZONTE CASH VALOR DE CAPITAL EQUITY HORIZONTE
RECIBIDO EQUITY RECUPERADO = RATCHET RECIBIDO EQUITY RECUPERADO = RATCHET RECIBIDO EQUITY  RECUPERADO ~ RATCHET RECIBIDO EQUITY RECUPERADO = RATCHET
APLICADO APLICADO APLICADO APLICADO
$416K | $1.23M M53 0.25% = Mé62 $426K  $1.24M M52 0.25%—> Mé62 $505K = $1.66M M45  0.25% > Mé62 $494K = $1.65M M46 0.25% = Mé62
MXN (050%) (100%) 0.50% MXN (050%) (100%) 0.50% MXN (050%) (100%) 0.50% MXN (050%) (100%) 0.50%
iliencia fi : Cada $63.58 MXN de ARPU EFICIENCIA QUE ESCALA
La resmencm.\ financiera La estructura operativa
no es casualidad. 48.8% » 15.7% » 31 5 O 75K 000 1.5M crece mas lento que
Esta disefiada. USiaioe COND: Geuisics el nimero de usuarios
$31.01 MXN $10 MXN $20 MXN = gracias a la
FLUJO LIBRE % izaci
Nuestra estructura de costos y tecnologia COoGs OPERACI?N_MAXIMA 6% ~ $1 0 ~ $5 amomatllzac'én'
ite mantener un techo operativo (Sekura, Anemex {Tacho cisehado de Reembolsos + Dividendics . . tecn°|°9'a 9
no,s pen g y X P 5 e ¥ $10 por usuario/mes en + Runway + Fortalecimiento costo operativo costo operativo inteligencia artificial
bajo y escalar con inteligencia. comisiones) escenarios de estrés) financiero por usuario/mes por usuario/mes :

@ Ademés del

, el inversionista conserva participacion accionaria en una empresa que sigue operando, facturando y generando valor aun bajo escenarios severamente conservadores.
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Ejecutando el plan

Seguimos avanzando de acuerdo con nuestro plan de trabajo, sumando algunas novedades

EN PROCESO DE FIRMA

@ Prime Communications

Suma ~3,250 usuarios y abre
+600 puntos de venta B2C en
toda la Republica.

PRIME mx

TR . .
Esperamos cerrar antes del 1 de julio.

&

EN NEGOCIACION

Alianza con GNP

Seguros directos (Adelanta como
broker), junto a Finsus, Sekura,
ANEMEX y Ofertas PIN.
Micro-seguros para nuestros usuarios

GNP

S E GU R'O4S

Esperamos cerrarla antes del 10 de julio.

EN DESARROLLO - 1 JULIO 2026

Nueva actualizacion
de la app

Primera capa de inteligencia
artificial integrada para hacer mas
simple, util y agradable la
experiencia del usuario.

Debe estar integradaen las tiendas de
Apps durante la primera semana de julio



Gracias por su tiempo.

Estamos construyendo la mejor plataforma de salud,
proteccién y bienestar para millones de familias en México.
Informacién ampliada (modelo financiero detallado, estudios técnicos, listado de clientes contratados

A s Inversién minima:
Paquetes de inversién

1 paquete

y prospectos en cierre, documentacién legal, y otros) disponible bajo NDA. Solicitala a alberto@uniciti.mx

* CONTACTO .

g Alberto Hurtado @ alberto@uniciti.mx uniciti.mx @ 55 919579 80

Nota: Esta presentacién tiene fines exclusivamente informativos y NO constituye
Nota: Los resultados son proyectados al afio 5 en el escenario Board Case una oferta publica de valores en términos de la Ley del Mercado de Valores (LMV)
ni de la regulacién de la CNBV. La participacion en la Serie E se realiza mediante

(1.5M usuarios). Proyeccién ilustrativa basada en supuestos del modelo
colocacién privada conforme al Articulo 8 de la LMV y esta sujeta a la suscripcion

financiero a 62 meses; no constituye garantia de retorno. Resultados ; RO ;

v ve g 12 de los documentos legales correspondientes (Contrato de Suscripcién de Acciones,

reales pueden ser diferentes. Anexos A-D). Los resultados aqui presentados son supuestos del modelo financiero
y no constituyen garantia de retorno.
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